
部下を変える上司の技

営業力は基本能力支えられた総合力です
営業スキルだけを磨いていても、営業力は
上がりません
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解決のカギ

売れる営業マン変身させる新対応

基本能力（人間力・組織人力など）
を徹底的に磨くと著しく効果的です

本音を引きす超傾聴

更に武器を与えると効果絶大

フォロワーシップ

中小企業社長の研究



株式会社ライフクリエイションズ

お問い合わせ：consul@lifecreations.co.jp

対象者
会社経営者、管理者、現場リーダー
就職を控えた子を持つ親ごさん

カリキュラム
講演 1時間半
質疑 30分（その後懇親会の予定）

費用
お一人様 3,000円（税込）

1962( 昭和37) 年、栃木県生まれ。
大学在学中よりパソコンに親しみ
フリーランス・システム・エンジ
ニアを経て、1994 年技術力を売
り物にしたソフト開発会社を設立。

以来、人材採用と育成、戦力化に悩み、未経験者の活
用を思い立つ。フリーターやニートの戦力化に取り組
み、2001 年人材採用・育成代行事業を開始。
2004 年 「偉材塾」と改称し、延べ1 ,000 名近い人
材を社会に送り出した。
特異なノウハウを駆使した講演、執筆、コンサルティ
ング、カウンセリングなどを展開中している。

2010 年から『営業力Up 集中講座』、『若者を一瞬
で優れたビジネスパーソンに変える研修』、中小企業
役員や幹部向けの『社長の気持ちが分かる研修』など
に取り組んでいる。

主な著書に『負け癖社員はクビにしろ』、『一瞬で脳
を変える伸びる化』、『あなたに右腕がいない本当の
理由』などがある。

苗木邦王氏は、船井総研創立者、船井幸
雄氏著の『二つの真実』（ビジネス社）で人
づくりの名人。若い人たちの能力を引き出
す第一人者と紹介されました。

人間力とは、個人の本質を規定する、常識・哲学・判断

基準の総称です。人間力の向上に取り組むと力は今のま

までも、大きな成果を出せるようになります。

本講演で扱う人を一瞬で変えるキモ中のキモ

1. よく見かける他責にする事例

2. 人間力を教えたくても教えられない事情

3. どうしてこうなってしまったのか

4. 弱い営業マンの心に巣食っている学生のルールをビ

ジネスのルールに変換する方法

5. 売れる、好かれる、人材なるフォロワーシップ

6. 社長に好かれる中小企業社長の研究

今居る人材を徹底活用して、成果を出させる秘訣をお伝

えします。ビジネスに適した常識・哲学・判断基準を教

え込み腑に落とさせることで見違える人材になります。

カリスマ教育者として、知る人ぞ知る人材育成コンサルタント苗木邦王氏をお招きし営業マン

を一瞬で変える『秘密の話し方』をご講演頂きます。

フリーターやニートを再生する人材塾を運営するなかで、無理やり気付かされたという特異な

ノウハウを満載した、使える人をつくり出す珠玉の対応方法をお伝えして頂きます。

後半は、若者や新卒者とコミュニケーションを深め、使える人材にする方法る方法はもとより、

中小企業社長の本音を引き出しグリップ力を強める方法論などもご紹介頂きます。

中小企業社長は、大きな責任を抱

え、一人で踏ん張っています。し

かし、社長に掛かるプレッシャー

も、孤独も、社員は一切知らない

のが普通です。

社長の心情を詳細に解説し、社長

の好むアプローチの方向性を教え

ます。

普通は、まず教えられる事の無い

シークレット情報です。これを知

れば社長受け間違いなしです。


